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思考:当企业促销时，商品收入应如何确认呢？ 

上海“五五购物节” 
贯穿多个节日，第二季度热度不减。 

2020年5月5日，上海地区线上消费总额超过了1000亿元。 



导入新课 讲授新课 应用提高 总结提升 

理解商业折扣和现金折扣对收入确认的不同影响 

掌握商业折扣和现金折扣情况下销售收入的账务处理 

能正确辨别和分析两种折扣的能力 

具有良好的账务处理能力 

具有勇于探索、科学质疑专业精神 

具有谨慎、诚信、守法的职业素养 

知识 

目标 

能力 

目标 

素质 

目标 

教学目标 
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导入新课 讲授新课 应用提高 总结提升 商业折扣销售 

     商业折扣是企业为鼓励购货方多购买商品而在价格上

给予的优惠。 

1 
目的：鼓励购货方多购买
商品 

2 优惠：价格上给予的优惠 目的：打折促销  

买的越多，优惠越多 

薄利多销 



导入新课 讲授新课 应用提高 总结提升 

九折：10%的商业折扣 

商业折扣为15%，即8.5折销售 

一般用百分数% 

表示方式 

10% 

20% 

50% 

 

30% 
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       例：2017年6月9日，某企业销售商品，货款10,000元，给予客户10%的商

业折扣 。货款尚未收到。 

 思考：收入的入账价值？ 

分两步 

第一步先确认10000元收入 

第二步冲减1000元收入 

一步到位 

一次性直接确认9000元收

入 

 商业折扣               销售时确定              折扣后净额 
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案例：某企业销售商品，货款20,000元，给予客户10%的商业折扣。增值

税利率为13%。款项未收。 

借：应收账款                           20,340     

      贷：主营业务收入                 18,000        20000*（1-10%）  

                应交税费-应交增值税（销项税额） 2,340           18000*13%  

思考： 
企业缴纳的税费是？ 

应交税费-应交增值税（销项税额） 2,340       18000*13%  

不一定 
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《关于印发〈增值税若干具体

问题的规定》的通知》（国税

发[1993]154号） 

《关于折扣额抵减增值税应税

销售额问题通知》（国税函

[2010]56号） 

商场促销发生的折扣销售，销售额和折扣额在同一张发票上注明，

可按折扣后余额确认收入和增值税；如果分开，不得从销售额中扣减。 

 如果将折扣额另开发票，不论其在财务上如何处理，均不得从销

售额中减除折扣额。  

纳税问题 
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应交增值税（销项税额） 2,340           [20000-2000 ]*13%  

20 000 
-2 000 

开票问题 
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应交增值税（销项税额）: 

[20000 ]*13%  

开票问题 

-2 000 

20 000 



导入新课 讲授新课 应用提高 总结提升 开票问题 

思考：为什么这样规定？偷逃税费问题！ 

一张发票：税额=18000*13%       

 

分开开具：税额=20 000*13%    

应交增值税=销项税额-进项税额 

销售环节  购进环节 

节税 

多缴税 
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02 

04 

03 

01 
目的：促销 

表示方式：百分数 

收入入账价值：折后价 

优惠：价格减让 



导入新课 讲授新课 应用提高 总结提升 货款是否能收回？ 

靠买家自觉 

暴力收款 

利益驱动---现金折扣 

收款方式 
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1 

2 

目的：鼓励付款、及时收款 

优惠：债务扣除 

现金折扣：债权人为鼓励债务人在规定的期限内付款而向债务人

提供的债务扣除。 

思考：让利收款的原因 

 防止发生坏账，规避金融风险 

 资金周转，减少别人占用资金 
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        “鱼,我所欲也,熊掌,亦我所欲也,二者

不可得兼,舍鱼而取熊掌者也。“ 

                              ---《孟子·告子上》 
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一般用分数 

分子 ：折扣率 

分母：付款期限 

  ”2/10,1/20,N/30“ 

10天之内：2%的折扣， 

20天之内：1%的折扣， 

>20天，不享受折扣。  

N ：净信用期 
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总价法 

净价法 

是将未扣除现金折扣前的金额作为实际销售价格 

是将扣除现金折扣后的净额作为实际销售价格 

√ 

结论：现金折扣不影响收入的入账价值 
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       例：2019年12月9日，某企业销售商品，货款20,000元，增值

税率13%，给予客户”2/10,1/20,N/30 “付款条件 。价款尚未收到。 

借：应收账款           22 600（价款+税款） 

      贷：主营业务收入              20 000    （总价法  折前价）                             

            应交税费-应交增值税（销项税额）    2 600         

现金折扣计入科目？融资费用  财务费用 
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12.9                            12.15收款？              12.25     12.30         

    应收22600                         2%折扣 

（收入20000+税2600） 

”2/10,1/20,N/30 “付款条件  

折扣如何计算？按照收入金额还是账款金额计算？ 
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       例：2019年12月15日，某企业销售商品，货款20,000元，增值税率13%，

给予客户”2/10,1/20,N/30 “付款条件 。价款尚未收到。 

借：银行存款 

       财务费用 

       贷：应收账款            22 600 

不含税折扣：按照收入金额 

含税折扣：按照收入+税费金额 

400（不含税20 000*2%） 

22 200     22 148     

  452  （含税22 600*2%） 

22 600 
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含税：菜金打折 

          酒水打折 

不含税：菜金打折， 

             酒水不打折  



导入新课 讲授新课 应用提高 总结提升 现金折扣小结 

02 

04 
03 

01 
目的：及时收款 

表示方式：分数 

     分子：折扣率 

     分母：折扣期限 

收入入账价值：

折前价(总价法) 

优惠：债务扣除 
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12.15 12.20 12.26 12.31 

综合应用 

       例：2019年12月15日，某企业销售商品，货款20,000元，增值税率13%，给予客

户10%的商业折扣以及”2/10,1/20,N/30 “付款条件（不含税折扣） 。价款尚未收到。 

借：银行存款      19,980   

       财务费用    360   ( 18000*2%) 

        贷：应收账款  20,340 

20,160   

     180 ( 18000*1%) 

          20,340 

20,340  

 

20,340 

收入入账金额：商业折扣后，现金折扣前（折商不折现） 

借：应收账款     20,340     

    贷：主营业务收入  18,000   

                           20000*（1-10%）  

 应交税费-应交增值税（销项税额） 2,340          
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折扣
类型 

折扣销售目的 表示方式 与收入的关系 会计处理 

商业
折扣  

促销，价格扣
除 

百分数 
10% 

 
折后价款 

无专门 

会计处理 

现金
折扣 

鼓励付款，债
务扣除 

分数 
“2/10，
1/20，
N/30” 

折前全款计收入
（总价法） 

  进行会计处理 

（财务费用） 

比较对比 

促进复工复产 
促进经济发展
国内大循环 
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瑞幸咖啡：虚增22亿元的交易额 

       2020年4月2日，美股上市公司瑞幸咖啡自爆，在审计2019年年报中

发现公司2019年二季度至四季度期间，伪造了22亿元人民币的交易额。 

纳斯达克 

面临集体诉讼 

6月退市 
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“民无信不立” 
爱国 

敬业 

诚信 
友善 

完善诚信机制 

健全征信体系 

孔子 
社会主义 

   核心价值观 

十九届四中

全会《决定》 

加强失信惩戒 

“诚信原则” 

民法典 
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2.思考：商品瑕疵发生的销售折让、销售   

  退回怎么处理？ 

作业 
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